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桂林福达股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                  

  编号：20211103 

投资者关系

活动类别：  

√特定对象调研      □分析师会议      □媒体采访 

□业绩说明会        □新闻发布会      □路演活动  

□现场参观          □其他             （请文字说明其他活动内容）  

参与单位

名称及人

员姓名  

戊戌资产、珠海信确资产管理有限公司、宝宏景资产、通治资产、苓茏投资、

上海澜胜资产管理有限公司、浙江宁聚投资管理有限公司、上海中千投资管

理有限公司、上海承周资产管理有限公司、誉华资产管理(上海)有限公司、

盛世投资上海公司、上海深腾投资管理有限公司、济成资本、上海天猊投资

管理有限公司、上海正淄资产管理有限公司、千波资产、恒穗资产、亮毅投

资、泽恒基金、东海投资、璞智投资、安宇基金、万融投资、东莞证券、御

厚投资、温度资本、启览资产、泉上投资、后海资本、财通证券研究所、卓

盈投资、中航证券 

时间 2021年11月3日15:30-17:00 

地点 上海市浦东国信紫金山大酒店 

上市公司

接待人员

姓名  

董事、副总经理、财务总监、董事会秘书张海涛 

证券事务代表蒋卫龙 

投资者关

系活动主

要内容介

绍 

 

 

 

 

一、公司董事、副总经理、财务总监、董事会秘书张海涛介绍了公司的

组织架构、发展历程、主要产品、主要客户、前三季度业绩情况和历年分红

以及公司的核心优势等情况。 

二、公司领导就以下问题与投资者进行沟通交流 

问题 1：请问公司所在行业的竞争格局、地位，市场占有率？ 

回答：公司业务以曲轴为主，从事曲轴业务的国内企业主要是天润工

业、丹东五一八，天润工业的规模比我们大，主要做商用车曲轴。我们的曲

轴应用于乘用车、商用车、工程机械、农机、船舶等多个领域。目前没有明



确市占率数据，因为曲轴是发动机核心零部件，很大一部分客户是自己生

产。公司曲轴产能为 150万根，与当前汽车产销量相比，还有较大的增长空

间。 

问题 2：混动曲轴的技术壁垒和门槛是否比较高，其单价多少？ 

回答：作为发动机和汽车的核心零件之一，无论是混动还是非混动的曲

轴产品的壁垒都比较高，一是投资壁垒，二是技术壁垒，曲轴产品精度和工

艺技术要求较高，所以国内曲轴专业生产厂家并不多，客户一旦选择合作，

轻易不会更换。混动车曲轴与非混动车曲轴技术上差别不大，乘用车曲轴价

格一般在 400-700元之间。 

问题 3：公司投资的生产线设备是进口的么？ 

回答：公司的主要生产设备都是国外进口设备，针对不同工序的需要采

购国外高端的设备，有力保障了产品质量和竞争力。 

问题 4：公司与比亚迪的合作关系如何，作为比亚迪混动曲轴独家供应

商，后续订单如何？ 

回答：公司已与比亚迪具有多年的良好合作关系，供应产品包括曲轴产

品、曲轴毛坯和离合器产品，混动产品的订单是根据比亚迪的订单需求和装

机情况来判断，从目前市场需求来看，订单量较大，我们也在做生产线的调

整以满足其订单需求。 

问题 5：原材料上涨对公司业绩是否有影响？主要有哪些应对措施？ 

回答：钢材的价格上涨对公司成本有一定的影响，但公司使用的原材料

是特钢，价格相比普钢波动幅度小，其次，公司与一部分客户有价格联动机

制，钢材上涨的部分成本可传递到下游客户；第三，公司跟钢厂合作时间长，

有一定的价格优惠措施；第四，废钢价格的上涨也抵消了部分钢材价格上涨

的影响。 

问题 6：存货情况？未来内燃机停止开发带来的冲击，怎么应对？ 

回答：公司 9 月末的存货余额与年初相比是下降的，存货的余额水平

与营业收入有关联，公司的存货周转处于正常水平。 

目前，新能源车对商用车和非道路用产品冲击比较小，对乘用车冲击会

更大些。对我们公司来说，一方面像宝马等主机厂逐渐把曲轴产品交给我们

这样的专业厂生产，会给公司带来纯增量的市场，另一方面混动车型仍需要

发动机，公司将大力开发混动曲轴产品来增加公司的营业收入。另外，公司



也在对目前所生产产品品类之外的新能源配套产品进行的探索。 

问题 7：国际业务收入增长幅度不大的原因？ 

回答：目前公司国际业务收入主要是沃尔沃、奔驰和日本的传统客户的

收入，宝马、通用等客户需要后续逐步上量，国际客户新产品的开发也需要

一定的周期，后续的国际业务收入将会提高。 

问题 8：商用车、乘用车和非道路应用产品领域的业务收入构成？ 

回答：目前公司应用在商用车领域的业务收入占比约 50%，应用在非道

路板块业务占比约 30%，应用在乘用车业务领域的产品收入占比约 20%，随

着后续宝马、比亚迪和通用等乘用车产品的销量上升，乘用车业务占比会上

升，商用车业务占比会有所下降，非道路板块业务占比也会上升。 

附件清单

（如有） 
 

 

 


